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See the notice on TED website

387741-2026 - Kompetizzjoni
Il-Ġermanja – Servizzi ta' l-implimentazzjoni tas-software – Transformation auf SAP S/4HANA
OJ S 107/2026 05/06/2026
Avviż tal-kuntratt jew tal-konċessjoni – reġim standard
Servizzi

1. Xerrej

1.1.  Xerrej
Isem uffiċjali: Universitätsmedizin Rostock
Email: vergabestelle@med.uni-rostock.de
Tip legali tax-xerrej: Korp irregolat bil-liġi pubblika, ikkontrollat minn awtorità reġjonali
Attività tal-awtorità kontraenti: Saħħa

2. Proċedura

2.1.  Proċedura
Titlu: Transformation auf SAP S/4HANA
Deskrizzjoni: Gegenstand des Verfahrens ist die Transformation der SAP-Systeme auf SAP S
/4HANA an der Universitätsmedizin Rostock (Los 1) und an der Universitätsmedizin 
Greifswald (Los 2a) sowie die Implementierung der ISH-Nachfolgelösung für die UMG (Los 2b)
Identifikatur tal-proċedura: 39812201-6a79-4d0b-beae-7ebbf1ce5069
Identifikatur intern: 785/2025
Tip ta’ proċedura: Innegozjata bil-pubblikazzjoni minn qabel ta’ sejħa għall-kompetizzjoni/għall-
kompetizzjoni bin-negozjar
Il-proċedura hija aċċellerata: le

2.1.1.  Għan
Natura tal-kuntratt: Servizzi
Klassifikazzjoni prinċipali (cpv): 72263000 Servizzi ta' l-implimentazzjoni tas-software
Klassifikazzjoni addizzjonali (cpv): 72260000 Servizzi relatati mas-software, 72227000 
Servizzi ta' konsulenza dwar l-integrazzjoni tas-software

2.1.2.  Post tal-prestazzjoni
Belt: Rostock und Greifswald
Kodiċi postali: 18057 und 17489
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Rostock, Kreisfreie Stadt (DE803)
Pajjiż: Il-Ġermanja

2.1.4.  Informazzjoni ġenerali
Bażi legali: 
Direttiva 2014/24/UE
vgv -

2.1.5.  Termini tal-akkwist
Termini tas-sottomissjoni: 
Numru massimu ta’ lottijiet li għalihom offerent wieħed jista’ jissottometti offerti: 3
Termini tal-kuntratt: 
Numru massimu ta’ lottijiet li għalihom jistgħu jingħataw kuntratti lil offerent wieħed: 3

https://ted.europa.eu/mt/notice/-/detail/387741-2026
mailto:vergabestelle@med.uni-rostock.de
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2.1.6.
 
Raġunijiet għall-esklużjoni
Sors tal-motivi għall-eżklussjoni: Avviż, Dokument tal-Akkwist
Sitwazzjoni analoga bħal falliment skont il-liġi nazzjonali: Eigenerklärung, dass über das 
Vermögen des Unternehmens kein Insolvenzverfahren oder vergleichbares gesetzlich 
geregeltes Verfahren eröffnet oder die Eröffnung bean-tragt oder dieser Antrag nicht mangels 
Masse abgelehnt worden ist.
Il-korruzzjoni: Eigenerklärung, dass für das Unternehmen keine Ausschlussgründe nach den 
§§ 123 oder 124 GWB vorliegen, bzw. gemäß § 125 GWB Maßnahmen zur Selbstreinigung er-
folgt sind.
Parteċipazzjoni f’organizzazzjoni kriminali: Eigenerklärung, dass für das Unternehmen keine 
Ausschlussgründe nach den §§ 123 oder 124 GWB vorliegen, bzw. gemäß § 125 GWB 
Maßnahmen zur Selbstreinigung er-folgt sind.
Ftehimiet ma’ operaturi ekonomiċi oħrajn li għandhom l-għan li jikkawżaw distorsjoni tal-
kompetizzjoni: Eigenerklärung, des Unternehmens, dass es über keine 
gesellschaftsrechtlichen und/oder personellen, räumlichen, bzw. organisatorischen, 
infrastrukturellen und/oder sonstigen Verbindungen mit anderen Unternehmen verfügt, soweit 
diese dieses Verfahren unmittel-bar oder mittelbar vergaberechtlich berühren könnten.
Ħasil tal-flus jew finanzjament tat-terroriżmu: Eigenerklärung, dass für das Unternehmen keine 
Ausschlussgründe nach den §§ 123 oder 124 GWB vorliegen, bzw. gemäß § 125 GWB 
Maßnahmen zur Selbstreinigung er-folgt sind.
Frodi: Eigenerklärung, dass für das Unternehmen keine Ausschlussgründe nach den §§ 123 
oder 124 GWB vorliegen, bzw. gemäß § 125 GWB Maßnahmen zur Selbstreinigung er-folgt 
sind.
Tħaddim tat-tfal u forom oħra ta’ traffikar tal-bnedmin: Eigenerklärung, dass für das 
Unternehmen die Voraussetzungen für einen Ausschluss nach § 21 AEntG, § 98c AufenthG, § 
21 SchwarzArbG, § 19 MiLoG, § 5, § 6, § 8 sowie § 9 TVgG M-V nicht vorliegen.
Insolvenza: Eigenerklärung, dass sich das Unternehmen nicht in Liquidation befindet.
Ksur tal-obbligi fl-oqsma tal-liġi tax-xogħol: Eigenerklärung, dass für das Unternehmen die 
Voraussetzungen für einen Ausschluss nach § 21 AEntG, § 98c AufenthG, § 21 
SchwarzArbG, § 19 MiLoG, § 5, § 6, § 8 sowie § 9 TVgG M-V nicht vorliegen.
Assijiet amministrati minn likwidatur: Eigenerklärung, dass über das Vermögen des 
Unternehmens kein Insolvenzverfahren oder vergleichbares gesetzlich geregeltes Verfahren 
eröffnet oder die Eröffnung bean-tragt oder dieser Antrag nicht mangels Masse abgelehnt 
worden ist.
Dikjarazzjoni falza, informazzjoni moħbija, ma setgħux jiġu pprovduti d-dokumenti meħtieġa 
jew inkisbet informazzjoni kunfidenzjali ta’ din il-proċedura: Eigenerklärung, des 
Unternehmens, dass es über keine gesellschaftsrechtlichen und/oder personellen, räumlichen, 
bzw. organisatorischen, infrastrukturellen und/oder sonstigen Verbindungen mit anderen 
Unternehmen verfügt, soweit diese dieses Verfahren unmittel-bar oder mittelbar 
vergaberechtlich berühren könnten.
Kunflitt ta’ interess minħabba l-parteċipazzjoni tiegħu fil-proċedura ta’ akkwist: Eigenerklärung, 
des Unternehmens, dass es über keine gesellschaftsrechtlichen und/oder personellen, 
räumlichen, bzw. organisatorischen, infrastrukturellen und/oder sonstigen Verbindungen mit 
anderen Unternehmen verfügt, soweit diese dieses Verfahren unmittel-bar oder mittelbar 
vergaberechtlich berühren könnten.
Involviment dirett jew indirett fit-tħejjija ta’ din il-proċedura ta’ akkwist: Eigenerklärung, des 
Unternehmens, dass es über keine gesellschaftsrechtlichen und/oder personellen, räumlichen, 
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bzw. organisatorischen, infrastrukturellen und/oder sonstigen Verbindungen mit anderen 
Unternehmen verfügt, soweit diese dieses Verfahren unmittel-bar oder mittelbar 
vergaberechtlich berühren könnten.
Imġiba professjonali serjament ħażina: Eigenerklärung, dass für das Unternehmen keine 
Ausschlussgründe nach den §§ 123 oder 124 GWB vorliegen, bzw. gemäß § 125 GWB 
Maßnahmen zur Selbstreinigung er-folgt sind.
Ksur tal-obbligi fl-oqsma tal-liġi soċjali: Eigenerklärung, dass das Unternehmen den 
gesetzlichen Pflichten zur Zahlung der vom Finanzamt erhobenen Steuern sowie der Zahlung 
der Beiträge zur gesetzlichen Sozialver-sicherung (Kranken-, Renten-, Unfall-, Pflege- und 
Arbeitslosenversicherung) sowie der Berufsgenossenschaft ordnungsgemäß nachgekommen 
ist.
Ksur tal-obbligu relatat mal-ħlas tal-kontribuzzjonijiet tas-sigurtà soċjali: Eigenerklärung, dass 
das Unternehmen den gesetzlichen Pflichten zur Zahlung der vom Finanzamt erhobenen 
Steuern sowie der Zahlung der Beiträge zur gesetzlichen Sozialver-sicherung (Kranken-, 
Renten-, Unfall-, Pflege- und Arbeitslosenversicherung) sowie der Berufsgenossenschaft 
ordnungsgemäß nachgekommen ist.
Ksur tal-obbligu relatat mal-ħlas tat-taxxi: Eigenerklärung, dass das Unternehmen den 
gesetzlichen Pflichten zur Zahlung der vom Finanzamt erhobenen Steuern sowie der Zahlung 
der Beiträge zur gesetzlichen Sozialver-sicherung (Kranken-, Renten-, Unfall-, Pflege- und 
Arbeitslosenversicherung) sowie der Berufsgenossenschaft ordnungsgemäß nachgekommen 
ist.
Reati terroristiċi jew reati marbuta ma’ attivitajiet terroristiċi: Eigenerklärung, dass für das 
Unternehmen keine Ausschlussgründe nach den §§ 123 oder 124 GWB vorliegen, bzw. 
gemäß § 125 GWB Maßnahmen zur Selbstreinigung er-folgt sind.

5. Lott

5.1.  Lott: LOT-0001
Titlu: Transformation auf SAP S/4HANA UMR
Deskrizzjoni: Transformation des bestehenden SAP-Systems auf SAP S/4HANA für die 
Universitätsmedizin Rostock
Identifikatur intern: LOT-0001

5.1.1.  Għan
Natura tal-kuntratt: Servizzi
Klassifikazzjoni prinċipali (cpv): 72263000 Servizzi ta' l-implimentazzjoni tas-software
Klassifikazzjoni addizzjonali (cpv): 72260000 Servizzi relatati mas-software, 72227000 
Servizzi ta' konsulenza dwar l-integrazzjoni tas-software

5.1.2.  Post tal-prestazzjoni
Belt: Rostock
Kodiċi postali: 18057
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Rostock, Kreisfreie Stadt (DE803)
Pajjiż: Il-Ġermanja

5.1.3.  Tul ta’ żmien stmat
Tul ta’ żmien: 18 Xhur

5.1.6.  Informazzjoni ġenerali
Parteċipazzjoni riżervata: 
Il-parteċipazzjoni mhijiex riżervata.
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Iridu jingħataw l-ismijiet u l-kwalifiki professjonali tal-istaff assenjat biex iwettaq il-kuntratt: 
Rekwiżit tal-offerta
Proġett ta’ akkwist mhux iffinanzjat mill-Fondi tal-UE
L-akkwist huwa kopert mill-Ftehim dwar l-Akkwisti Pubbliċi (GPA): iva
Dan l-akkwist huwa adattat ukoll għall-intrapriżi żgħar u ta’ daqs medju (SMEs): le

5.1.7.  Akkwist strateġiku
Għan tal-akkwist strateġiku: Ebda akkwist strateġiku

5.1.9.  Kriterji tal-għażla
Sors tal-kriterji ta' għażla: Avviż, Dokument tal-Akkwist
Kriterju: Miżuri biex jiżguraw il-kwalità
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen 
Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher 
Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level 
Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a 
UMG: SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen 
und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-
Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. 
Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2b UMG: Referenzen Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung 
bestmöglicher Unterstützung muss der Anbieter fundiertes Know-How über SAP und 
Supportprozesse nachweisen. Der Nachweis erfolgt über einen Partnerstatus bei der SAP als 
Partner Center of Expertise (PCOE) .

Kriterju: Referenzi fuq servizzi speċifiċi
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: 1. Referenzen SAP S/4HANA 
Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S/4HANA Transformation 
nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: • Name und 
Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter 
Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt 
SAP S/4HANA Transformation im Krankenhausumfeld mit IS-H: Zusätzlich ist ein 
Referenzprojekt einer SAP S/4HANA Transformation in einem Kranken-haus mit IS-H Nutzung 
nachzuweisen, das erfolgreich abgeschlossen wurde. Dieses Re-fe-renzprojekt darf nicht Teil 
der in Punkt 1 geforderten Referenzen sein. Das Projekt muss folgende Merkmale aufweisen: 
• Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, welches 
transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, IS-H) • Das 
Modul IS-H muss nach der Transformation im Side-by-Side bzw. Sidecar-Ansatz mit dem S
/4HANA-System angebunden sein • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selective 
Data Transition mit vorgela-gerter Shell Conversion Die Referenzen müssen mindestens 
folgende Angaben enthalten: • Name des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) 3. SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung 
zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der 
Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im 
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zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a UMG: 1. 
Referenzen SAP S/4HANA Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S
/4HANA Transformation nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende 
Angaben enthalten: • Name und Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / 
Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im 
Krankenhausumfeld (universitä-rer Kontext): Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten 
Referenzprojekte ist eine SAP S/4HANA Transformation in einem medizinisch universitären 
Umfeld mit angeschlosse-nem/integrierten Klinischen Informationsmanagement-System (KIS). 
Dieses Projekt kann erfolgreich abgeschlossen sein oder sich in einem fast abgeschlossenen 
Projekt (Fertig-stellungsgrad >70%) befinden. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), sowie Integration oder selbständige Implementierung der Patientenabrechnung 3. 
Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im Greenfield oder Selektiven Greenfield-
Ansatz: Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten Referenzprojekte ist eine SAP S
/4HANA Transformation im Greenfield-Ansatz. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selektive Greenfield oder 
Greenfield-Implementierung Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: 
• Name des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) 4. SAP-Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-
möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP 
Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges 
Zertifikat. Los 2b UMG: konnte hier nicht mehr aufgeführt werden, siehe Unterlage zum 
Teilnahmewettbewerb Punkt 6.3.4.3

Kriterju: Referenzi fuq xogħlijiet speċifiċi
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: 1. Referenzen SAP S/4HANA 
Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S/4HANA Transformation 
nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: • Name und 
Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter 
Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt 
SAP S/4HANA Transformation im Krankenhausumfeld mit IS-H: Zusätzlich ist ein 
Referenzprojekt einer SAP S/4HANA Transformation in einem Kranken-haus mit IS-H Nutzung 
nachzuweisen, das erfolgreich abgeschlossen wurde. Dieses Re-fe-renzprojekt darf nicht Teil 
der in Punkt 1 geforderten Referenzen sein. Das Projekt muss folgende Merkmale aufweisen: 
• Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, welches 
transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, IS-H) • Das 
Modul IS-H muss nach der Transformation im Side-by-Side bzw. Sidecar-Ansatz mit dem S
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/4HANA-System angebunden sein • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selective 
Data Transition mit vorgela-gerter Shell Conversion Die Referenzen müssen mindestens 
folgende Angaben enthalten: • Name des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) 3. SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung 
zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der 
Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im 
zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a UMG: 1. 
Referenzen SAP S/4HANA Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S
/4HANA Transformation nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende 
Angaben enthalten: • Name und Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / 
Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im 
Krankenhausumfeld (universitä-rer Kontext): Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten 
Referenzprojekte ist eine SAP S/4HANA Transformation in einem medizinisch universitären 
Umfeld mit angeschlosse-nem/integrierten Klinischen Informationsmanagement-System (KIS). 
Dieses Projekt kann erfolgreich abgeschlossen sein oder sich in einem fast abgeschlossenen 
Projekt (Fertig-stellungsgrad >70%) befinden. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), sowie Integration oder selbständige Implementierung der Patientenabrechnung 3. 
Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im Greenfield oder Selektiven Greenfield-
Ansatz: Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten Referenzprojekte ist eine SAP S
/4HANA Transformation im Greenfield-Ansatz. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selektive Greenfield oder 
Greenfield-Implementierung Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: 
• Name des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) 4. SAP-Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-
möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP 
Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges 
Zertifikat. Los 2b UMG: konnte hier nicht mehr aufgeführt werden, siehe Unterlage zum 
Teilnahmewettbewerb Punkt 6.3.4.3

Kriterju: Proporzjon ta' subkontrattar
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Nachauftragnehmer sind mit Teilnahmeantragsabgabe 
zu benennen

Kriterju: Sigurtà tal-informazzjoni
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Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Eigenerklärung, dass das Unternehmen die Einhaltung 
des Bundesdatenschutzgesetzes und des Landesdatenschutzgesetzes M-V und der EU-
Datenschutzgrundverordnung (DSGVO) zusichert.

Kriterju: Assigurazzjoni ta' indennità għar-riskji professjonali
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Nachweis zur entsprechenden 
Betriebshaftpflichtversicherungsdeckung durch Vorlage der aktuellen Police (in Kopie) bzw. 
Versicherungsbestätigung mit Angabe der De-ckungssummen. Alternativ genügt die 
Eigenerklärung, dass im Auftragsfalle eine ent-sprechende Versicherung in dieser Höhe 
abgeschlossen wird.

Kriterju: Volum ta' negozju annwali ġenerali
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Der Bieter weist durch eine Eigenerklärung für alle Lose 
den jährlichen Gesamtumsatz seines Unternehmens sowie für die Lose 1 und 2a den Umsatz 
bezüglich der besonderen Leistungsart (SAP S/4HANA Transformation), jeweils bezogen auf 
die letzten drei Ge-schäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nach. Für 
Los 2b, ist der Umsatz bezüglich der besonderen Leistungsart (Konzeptionierung und 
Implementierung der ISH-Nachfolgelösung), jeweils bezogen auf die letzten drei 
Geschäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nachzuweisen.

Kriterju: Volum ta' negozju annwali speċifiku
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Der Bieter weist durch eine Eigenerklärung für alle Lose 
den jährlichen Gesamtumsatz seines Unternehmens sowie für die Lose 1 und 2a den Umsatz 
bezüglich der besonderen Leistungsart (SAP S/4HANA Transformation), jeweils bezogen auf 
die letzten drei Ge-schäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nach. Für 
Los 2b, ist der Umsatz bezüglich der besonderen Leistungsart (Konzeptionierung und 
Implementierung der ISH-Nachfolgelösung), jeweils bezogen auf die letzten drei 
Geschäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nachzuweisen.

Kriterju: Reġistrazzjoni f'reġistru tal-kummerċ
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Eigenerklärung über die Verpflichtung zur Eintragung in 
ein Handels- oder Berufsregister; bei bestehender Verpflichtung unter Angabe der HR-
Nummer.
Informazzjoni dwar it-tieni stadju ta’ proċedura b’żewġ stadji: 
Numru minimu ta’ kandidati li għandhom jiġu mistiedna għat-tieni stadju tal-proċedura: 5
Il-proċedura se ssir fi stadji suċċessivi. F’kull stadju, xi parteċipanti jistgħu jiġu eliminati

5.1.10.  Kriterji tal-għoti
Kriterju: 
Tip: Kwalità
Isem: Umsetzungskonzept
Deskrizzjoni: Bewertung des Umsetzungskonzept
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 16
Kriterju: 
Tip: Kwalità
Isem: Qualifizierung der Projektteams
Deskrizzjoni: Bewertung der Qualifikation des Projektteams
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 24
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Kriterju: 
Tip: Prezz
Isem: Preis
Deskrizzjoni: Preis
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 60

5.1.11.  Dokumenti tal-akkwist
Lingwi li bihom id-dokumenti tal-akkwist huma disponibbli uffiċjalment: Ġermaniż
Indirizz tad-dokumenti tal-akkwist: https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer
/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-
2f14ce851025162e

5.1.12.  Termini tal-akkwist
Termini tas-sottomissjoni: 
Sottomissjoni elettronika: Permessa
Indirizz għas-sottomissjoni: http://www.vergabemarktplatz-mv.de
Lingwi li bihom jistgħu jiġu sottomessi offerti jew talbiet għall-parteċipazzjoni: Ġermaniż
Katalogu elettroniku: Mhux permessa
Varjanti: Permessa
L-offerenti jistgħu jitfgħu aktar minn offerta waħda: Mhux permessa
Skadenza biex jintlaqgħu t-talbiet għall-parteċipazzjoni: 06/07/2026 10:00:00 (UTC+02:00) Ħin 
tal-Ewropa tal-Lvant, Ħin tas-sajf tal-Ewropa Ċentrali
Informazzjoni li tista’ tiġi ssupplimentata wara l-iskadenza għas-sottomissjoni: 
Fid-diskrezzjoni tax-xerrej, id-dokumenti kollha neqsin relatati mal-offerent jistgħu jiġu 
ppreżentati aktar tard.
Informazzjoni addizzjonali: Die Auftraggeberin behält sich vor, nicht mit dem Teilnahmeantrag 
oder Angebot eingereichte Erklärungen und Nachweise, nach eigenem Ermessen mit einer 
angemessenen Nachfrist, nachzufordern. Ein Anspruch auf Nachforderung für die Bewerber / 
Bieter besteht nicht.
Termini tal-kuntratt: 
L-eżekuzzjoni tal-kuntratt għandha titwettaq fil-qafas ta’ programmi ta’ impjiegi protetti: Le
Fatturazzjoni elettronika: Permessa
Se tintuża l-ordni elettronika: le
Se jintuża l-pagament elettroniku: le

5.1.15.  Tekniki
Ftehim qafas: 
Ebda ftehim ta' qafas
Informazzjoni dwar is-sistema dinamika tax-xiri: 
Ebda sistema dinamika ta’ xiri

5.1.16.  Aktar informazzjoni, medjazzjoni u rieżami
Organizzazzjoni tar-rieżami: Vergabekammern beim Ministerium für Wirtschaft, Infrastruktur, 
Tourismus und Arbeit Mecklenburg-Vorpommern
Informazzjoni dwar l-iskadenzi tar-rieżami: Innerhalb von 15 Kalendertagen nach Eingang der 
Mitteilung des Auftraggebers, einer Rüge nicht abhelfen zu wollen, kann ein 
Nachprüfverfahren bei der Vergabekammer beantragt werden (§ 160 Abs. 3 Nr. 4 GWB). Auf 
die Wirksamkeit der Fristen gemäß § 160 Absatz 3 Nr. 1-4 GWB wird hingewiesen.
Organizzazzjoni li tipprovdi informazzjoni addizzjonali dwar il-proċedura tal-akkwist: 
Universitätsmedizin Rostock

https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
http://www.vergabemarktplatz-mv.de
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Organizzazzjoni li tirċievi t-talbiet għall-parteċipazzjoni: Universitätsmedizin Rostock

5.1.  Lott: LOT-0002
Titlu: Transformation auf SAP S/4HANA UMG
Deskrizzjoni: Transformation des bestehenden SAP-Systems auf SAP S/4HANA für die 
Universitätsmedizin Greifswald
Identifikatur intern: LOT-0002

5.1.1.  Għan
Natura tal-kuntratt: Servizzi
Klassifikazzjoni prinċipali (cpv): 72263000 Servizzi ta' l-implimentazzjoni tas-software
Klassifikazzjoni addizzjonali (cpv): 72260000 Servizzi relatati mas-software, 72227000 
Servizzi ta' konsulenza dwar l-integrazzjoni tas-software

5.1.2.  Post tal-prestazzjoni
Belt: Greifswald
Kodiċi postali: 17489
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Vorpommern-Greifswald (DE80N)
Pajjiż: Il-Ġermanja

5.1.3.  Tul ta’ żmien stmat
Tul ta’ żmien: 18 Xhur

5.1.6.  Informazzjoni ġenerali
Parteċipazzjoni riżervata: 
Il-parteċipazzjoni mhijiex riżervata.
Iridu jingħataw l-ismijiet u l-kwalifiki professjonali tal-istaff assenjat biex iwettaq il-kuntratt: 
Rekwiżit tal-offerta
Proġett ta’ akkwist mhux iffinanzjat mill-Fondi tal-UE
L-akkwist huwa kopert mill-Ftehim dwar l-Akkwisti Pubbliċi (GPA): iva
Dan l-akkwist huwa adattat ukoll għall-intrapriżi żgħar u ta’ daqs medju (SMEs): le

5.1.7.  Akkwist strateġiku
Għan tal-akkwist strateġiku: Ebda akkwist strateġiku

5.1.9.  Kriterji tal-għażla
Sors tal-kriterji ta' għażla: Avviż, Dokument tal-Akkwist
Kriterju: Miżuri biex jiżguraw il-kwalità
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen 
Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher 
Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level 
Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a 
UMG: SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen 
und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-
Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. 
Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2b UMG: Referenzen Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung 
bestmöglicher Unterstützung muss der Anbieter fundiertes Know-How über SAP und 
Supportprozesse nachweisen. Der Nachweis erfolgt über einen Partnerstatus bei der SAP als 
Partner Center of Expertise (PCOE) .

Kriterju: Referenzi fuq servizzi speċifiċi
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Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: 1. Referenzen SAP S/4HANA 
Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S/4HANA Transformation 
nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: • Name und 
Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter 
Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt 
SAP S/4HANA Transformation im Krankenhausumfeld mit IS-H: Zusätzlich ist ein 
Referenzprojekt einer SAP S/4HANA Transformation in einem Kranken-haus mit IS-H Nutzung 
nachzuweisen, das erfolgreich abgeschlossen wurde. Dieses Re-fe-renzprojekt darf nicht Teil 
der in Punkt 1 geforderten Referenzen sein. Das Projekt muss folgende Merkmale aufweisen: 
• Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, welches 
transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, IS-H) • Das 
Modul IS-H muss nach der Transformation im Side-by-Side bzw. Sidecar-Ansatz mit dem S
/4HANA-System angebunden sein • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selective 
Data Transition mit vorgela-gerter Shell Conversion Die Referenzen müssen mindestens 
folgende Angaben enthalten: • Name des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) 3. SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung 
zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der 
Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im 
zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a UMG: 1. 
Referenzen SAP S/4HANA Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S
/4HANA Transformation nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende 
Angaben enthalten: • Name und Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / 
Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im 
Krankenhausumfeld (universitä-rer Kontext): Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten 
Referenzprojekte ist eine SAP S/4HANA Transformation in einem medizinisch universitären 
Umfeld mit angeschlosse-nem/integrierten Klinischen Informationsmanagement-System (KIS). 
Dieses Projekt kann erfolgreich abgeschlossen sein oder sich in einem fast abgeschlossenen 
Projekt (Fertig-stellungsgrad >70%) befinden. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), sowie Integration oder selbständige Implementierung der Patientenabrechnung 3. 
Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im Greenfield oder Selektiven Greenfield-
Ansatz: Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten Referenzprojekte ist eine SAP S
/4HANA Transformation im Greenfield-Ansatz. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selektive Greenfield oder 
Greenfield-Implementierung Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: 
• Name des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
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Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) 4. SAP-Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-
möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP 
Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges 
Zertifikat. Los 2b UMG: konnte hier nicht mehr aufgeführt werden, siehe Unterlage zum 
Teilnahmewettbewerb Punkt 6.3.4.3

Kriterju: Referenzi fuq xogħlijiet speċifiċi
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: 1. Referenzen SAP S/4HANA 
Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S/4HANA Transformation 
nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: • Name und 
Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter 
Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt 
SAP S/4HANA Transformation im Krankenhausumfeld mit IS-H: Zusätzlich ist ein 
Referenzprojekt einer SAP S/4HANA Transformation in einem Kranken-haus mit IS-H Nutzung 
nachzuweisen, das erfolgreich abgeschlossen wurde. Dieses Re-fe-renzprojekt darf nicht Teil 
der in Punkt 1 geforderten Referenzen sein. Das Projekt muss folgende Merkmale aufweisen: 
• Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, welches 
transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, IS-H) • Das 
Modul IS-H muss nach der Transformation im Side-by-Side bzw. Sidecar-Ansatz mit dem S
/4HANA-System angebunden sein • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selective 
Data Transition mit vorgela-gerter Shell Conversion Die Referenzen müssen mindestens 
folgende Angaben enthalten: • Name des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) 3. SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung 
zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der 
Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im 
zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a UMG: 1. 
Referenzen SAP S/4HANA Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S
/4HANA Transformation nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende 
Angaben enthalten: • Name und Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / 
Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im 
Krankenhausumfeld (universitä-rer Kontext): Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten 
Referenzprojekte ist eine SAP S/4HANA Transformation in einem medizinisch universitären 
Umfeld mit angeschlosse-nem/integrierten Klinischen Informationsmanagement-System (KIS). 
Dieses Projekt kann erfolgreich abgeschlossen sein oder sich in einem fast abgeschlossenen 
Projekt (Fertig-stellungsgrad >70%) befinden. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), sowie Integration oder selbständige Implementierung der Patientenabrechnung 3. 
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Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im Greenfield oder Selektiven Greenfield-
Ansatz: Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten Referenzprojekte ist eine SAP S
/4HANA Transformation im Greenfield-Ansatz. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selektive Greenfield oder 
Greenfield-Implementierung Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: 
• Name des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) 4. SAP-Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-
möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP 
Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges 
Zertifikat. Los 2b UMG: konnte hier nicht mehr aufgeführt werden, siehe Unterlage zum 
Teilnahmewettbewerb Punkt 6.3.4.3

Kriterju: Proporzjon ta' subkontrattar
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Nachauftragnehmer sind mit Teilnahmeantragsabgabe 
zu benennen

Kriterju: Sigurtà tal-informazzjoni
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Eigenerklärung, dass das Unternehmen die Einhaltung 
des Bundesdatenschutzgesetzes und des Landesdatenschutzgesetzes M-V und der EU-
Datenschutzgrundverordnung (DSGVO) zusichert.

Kriterju: Assigurazzjoni ta' indennità għar-riskji professjonali
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Nachweis zur entsprechenden 
Betriebshaftpflichtversicherungsdeckung durch Vorlage der aktuellen Police (in Kopie) bzw. 
Versicherungsbestätigung mit Angabe der De-ckungssummen. Alternativ genügt die 
Eigenerklärung, dass im Auftragsfalle eine ent-sprechende Versicherung in dieser Höhe 
abgeschlossen wird.

Kriterju: Volum ta' negozju annwali ġenerali
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Der Bieter weist durch eine Eigenerklärung für alle Lose 
den jährlichen Gesamtumsatz seines Unternehmens sowie für die Lose 1 und 2a den Umsatz 
bezüglich der besonderen Leistungsart (SAP S/4HANA Transformation), jeweils bezogen auf 
die letzten drei Ge-schäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nach. Für 
Los 2b, ist der Umsatz bezüglich der besonderen Leistungsart (Konzeptionierung und 
Implementierung der ISH-Nachfolgelösung), jeweils bezogen auf die letzten drei 
Geschäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nachzuweisen.

Kriterju: Volum ta' negozju annwali speċifiku
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Der Bieter weist durch eine Eigenerklärung für alle Lose 
den jährlichen Gesamtumsatz seines Unternehmens sowie für die Lose 1 und 2a den Umsatz 
bezüglich der besonderen Leistungsart (SAP S/4HANA Transformation), jeweils bezogen auf 
die letzten drei Ge-schäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nach. Für 
Los 2b, ist der Umsatz bezüglich der besonderen Leistungsart (Konzeptionierung und 
Implementierung der ISH-Nachfolgelösung), jeweils bezogen auf die letzten drei 
Geschäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nachzuweisen.
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Kriterju: Reġistrazzjoni f'reġistru tal-kummerċ
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Eigenerklärung über die Verpflichtung zur Eintragung in 
ein Handels- oder Berufsregister; bei bestehender Verpflichtung unter Angabe der HR-
Nummer.
Informazzjoni dwar it-tieni stadju ta’ proċedura b’żewġ stadji: 
Numru minimu ta’ kandidati li għandhom jiġu mistiedna għat-tieni stadju tal-proċedura: 5
Il-proċedura se ssir fi stadji suċċessivi. F’kull stadju, xi parteċipanti jistgħu jiġu eliminati

5.1.10.  Kriterji tal-għoti
Kriterju: 
Tip: Kwalità
Isem: Erfüllung der Angebotsstruktur
Deskrizzjoni: Punktebewertung
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 30
Kriterju: 
Tip: Kwalità
Isem: Projektteam, Projektorganisation und Projektsteuerung
Deskrizzjoni: Punktebewertung
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 10
Kriterju: 
Tip: Kwalità
Isem: Funktionalitäts-Anforderung
Deskrizzjoni: Punktebewertung
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 20
Kriterju: 
Tip: Prezz
Isem: Preis
Deskrizzjoni: Preis
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 40

5.1.11.  Dokumenti tal-akkwist
Lingwi li bihom id-dokumenti tal-akkwist huma disponibbli uffiċjalment: Ġermaniż
Indirizz tad-dokumenti tal-akkwist: https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer
/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-
2f14ce851025162e

5.1.12.  Termini tal-akkwist
Termini tas-sottomissjoni: 
Sottomissjoni elettronika: Permessa
Indirizz għas-sottomissjoni: http://www.vergabemarktplatz-mv.de
Lingwi li bihom jistgħu jiġu sottomessi offerti jew talbiet għall-parteċipazzjoni: Ġermaniż
Katalogu elettroniku: Mhux permessa
Varjanti: Permessa
L-offerenti jistgħu jitfgħu aktar minn offerta waħda: Mhux permessa
Skadenza biex jintlaqgħu t-talbiet għall-parteċipazzjoni: 06/07/2026 10:00:00 (UTC+02:00) Ħin 
tal-Ewropa tal-Lvant, Ħin tas-sajf tal-Ewropa Ċentrali

https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
http://www.vergabemarktplatz-mv.de
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Informazzjoni li tista’ tiġi ssupplimentata wara l-iskadenza għas-sottomissjoni: 
Fid-diskrezzjoni tax-xerrej, id-dokumenti kollha neqsin relatati mal-offerent jistgħu jiġu 
ppreżentati aktar tard.
Informazzjoni addizzjonali: Die Auftraggeberin behält sich vor, nicht mit dem Teilnahmeantrag 
oder Angebot eingereichte Erklärungen und Nachweise, nach eigenem Ermessen mit einer 
angemessenen Nachfrist, nachzufordern. Ein Anspruch auf Nachforderung für die Bewerber / 
Bieter besteht nicht.
Termini tal-kuntratt: 
L-eżekuzzjoni tal-kuntratt għandha titwettaq fil-qafas ta’ programmi ta’ impjiegi protetti: Le
Fatturazzjoni elettronika: Permessa
Se tintuża l-ordni elettronika: le
Se jintuża l-pagament elettroniku: le

5.1.15.  Tekniki
Ftehim qafas: 
Ebda ftehim ta' qafas
Informazzjoni dwar is-sistema dinamika tax-xiri: 
Ebda sistema dinamika ta’ xiri

5.1.16.  Aktar informazzjoni, medjazzjoni u rieżami
Organizzazzjoni tar-rieżami: Vergabekammern beim Ministerium für Wirtschaft, Infrastruktur, 
Tourismus und Arbeit Mecklenburg-Vorpommern
Informazzjoni dwar l-iskadenzi tar-rieżami: Innerhalb von 15 Kalendertagen nach Eingang der 
Mitteilung des Auftraggebers, einer Rüge nicht abhelfen zu wollen, kann ein 
Nachprüfverfahren bei der Vergabekammer beantragt werden (§ 160 Abs. 3 Nr. 4 GWB). Auf 
die Wirksamkeit der Fristen gemäß § 160 Absatz 3 Nr. 1-4 GWB wird hingewiesen.
Organizzazzjoni li tipprovdi informazzjoni addizzjonali dwar il-proċedura tal-akkwist: 
Universitätsmedizin Rostock
Organizzazzjoni li tirċievi t-talbiet għall-parteċipazzjoni: Universitätsmedizin Rostock

5.1.  Lott: LOT-0003
Titlu: Implementierung ISH-Nachfolgelösung im Rahmen der SAP S/4HANA#Transformation 
UMG
Deskrizzjoni: Das Los 2b stellt die Konzeptionierung und Implementierung der ISH-
Nachfolgelösung im Rahmen der SAP S/4HANA#Transformation für die Unimedizin Greifswald 
dar.
Identifikatur intern: LOT-0003

5.1.1.  Għan
Natura tal-kuntratt: Servizzi
Klassifikazzjoni prinċipali (cpv): 72263000 Servizzi ta' l-implimentazzjoni tas-software
Klassifikazzjoni addizzjonali (cpv): 72260000 Servizzi relatati mas-software, 72227000 
Servizzi ta' konsulenza dwar l-integrazzjoni tas-software

5.1.2.  Post tal-prestazzjoni
Belt: Greifswald
Kodiċi postali: 17489
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Vorpommern-Greifswald (DE80N)
Pajjiż: Il-Ġermanja

5.1.3.  Tul ta’ żmien stmat
Tul ta’ żmien: 18 Xhur
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5.1.6.
 
Informazzjoni ġenerali
Parteċipazzjoni riżervata: 
Il-parteċipazzjoni mhijiex riżervata.
Iridu jingħataw l-ismijiet u l-kwalifiki professjonali tal-istaff assenjat biex iwettaq il-kuntratt: 
Rekwiżit tal-offerta
Proġett ta’ akkwist mhux iffinanzjat mill-Fondi tal-UE
L-akkwist huwa kopert mill-Ftehim dwar l-Akkwisti Pubbliċi (GPA): iva
Dan l-akkwist huwa adattat ukoll għall-intrapriżi żgħar u ta’ daqs medju (SMEs): le

5.1.7.  Akkwist strateġiku
Għan tal-akkwist strateġiku: Ebda akkwist strateġiku

5.1.9.  Kriterji tal-għażla
Sors tal-kriterji ta' għażla: Avviż, Dokument tal-Akkwist
Kriterju: Miżuri biex jiżguraw il-kwalità
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen 
Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher 
Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level 
Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a 
UMG: SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen 
und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-
Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. 
Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2b UMG: Referenzen Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung 
bestmöglicher Unterstützung muss der Anbieter fundiertes Know-How über SAP und 
Supportprozesse nachweisen. Der Nachweis erfolgt über einen Partnerstatus bei der SAP als 
Partner Center of Expertise (PCOE) .

Kriterju: Referenzi fuq servizzi speċifiċi
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: 1. Referenzen SAP S/4HANA 
Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S/4HANA Transformation 
nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: • Name und 
Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter 
Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt 
SAP S/4HANA Transformation im Krankenhausumfeld mit IS-H: Zusätzlich ist ein 
Referenzprojekt einer SAP S/4HANA Transformation in einem Kranken-haus mit IS-H Nutzung 
nachzuweisen, das erfolgreich abgeschlossen wurde. Dieses Re-fe-renzprojekt darf nicht Teil 
der in Punkt 1 geforderten Referenzen sein. Das Projekt muss folgende Merkmale aufweisen: 
• Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, welches 
transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, IS-H) • Das 
Modul IS-H muss nach der Transformation im Side-by-Side bzw. Sidecar-Ansatz mit dem S
/4HANA-System angebunden sein • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selective 
Data Transition mit vorgela-gerter Shell Conversion Die Referenzen müssen mindestens 
folgende Angaben enthalten: • Name des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
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Cockpit, CVI-Umstellung) 3. SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung 
zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der 
Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im 
zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a UMG: 1. 
Referenzen SAP S/4HANA Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S
/4HANA Transformation nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende 
Angaben enthalten: • Name und Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / 
Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im 
Krankenhausumfeld (universitä-rer Kontext): Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten 
Referenzprojekte ist eine SAP S/4HANA Transformation in einem medizinisch universitären 
Umfeld mit angeschlosse-nem/integrierten Klinischen Informationsmanagement-System (KIS). 
Dieses Projekt kann erfolgreich abgeschlossen sein oder sich in einem fast abgeschlossenen 
Projekt (Fertig-stellungsgrad >70%) befinden. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), sowie Integration oder selbständige Implementierung der Patientenabrechnung 3. 
Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im Greenfield oder Selektiven Greenfield-
Ansatz: Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten Referenzprojekte ist eine SAP S
/4HANA Transformation im Greenfield-Ansatz. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selektive Greenfield oder 
Greenfield-Implementierung Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: 
• Name des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) 4. SAP-Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-
möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP 
Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges 
Zertifikat. Los 2b UMG: konnte hier nicht mehr aufgeführt werden, siehe Unterlage zum 
Teilnahmewettbewerb Punkt 6.3.4.3

Kriterju: Referenzi fuq xogħlijiet speċifiċi
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Los 1 UMR: 1. Referenzen SAP S/4HANA 
Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S/4HANA Transformation 
nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: • Name und 
Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter 
Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt 
SAP S/4HANA Transformation im Krankenhausumfeld mit IS-H: Zusätzlich ist ein 
Referenzprojekt einer SAP S/4HANA Transformation in einem Kranken-haus mit IS-H Nutzung 
nachzuweisen, das erfolgreich abgeschlossen wurde. Dieses Re-fe-renzprojekt darf nicht Teil 
der in Punkt 1 geforderten Referenzen sein. Das Projekt muss folgende Merkmale aufweisen: 
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• Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, welches 
transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, IS-H) • Das 
Modul IS-H muss nach der Transformation im Side-by-Side bzw. Sidecar-Ansatz mit dem S
/4HANA-System angebunden sein • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selective 
Data Transition mit vorgela-gerter Shell Conversion Die Referenzen müssen mindestens 
folgende Angaben enthalten: • Name des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) 3. SAP-Partnerstatus: Zur größtmöglichen Sicherstellung 
zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-möglicher Unterstützung muss der 
Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP Competency Level Advanced im 
zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges Zertifikat. Los 2a UMG: 1. 
Referenzen SAP S/4HANA Transformation: Der Bieter hat drei Referenzprojekte zur SAP S
/4HANA Transformation nachzuweisen. Die Referenzen müssen mindestens folgende 
Angaben enthalten: • Name und Branche des Auftraggebers, sowie den Ort der 
Leistungserbringung • Beschreibung von Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten 
Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • 
Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration 
Cockpit, CVI-Umstellung) und gewählter Migrationsstrategie (Greenfield / Brownfield / 
Selective Data Transition) 2. Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im 
Krankenhausumfeld (universitä-rer Kontext): Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten 
Referenzprojekte ist eine SAP S/4HANA Transformation in einem medizinisch universitären 
Umfeld mit angeschlosse-nem/integrierten Klinischen Informationsmanagement-System (KIS). 
Dieses Projekt kann erfolgreich abgeschlossen sein oder sich in einem fast abgeschlossenen 
Projekt (Fertig-stellungsgrad >70%) befinden. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), sowie Integration oder selbständige Implementierung der Patientenabrechnung 3. 
Referenzprojekt SAP S/4HANA Transformation im Greenfield oder Selektiven Greenfield-
Ansatz: Mindestens eines der unter Punkt 1 genannten Referenzprojekte ist eine SAP S
/4HANA Transformation im Greenfield-Ansatz. Das Projekt muss folgende Merkmale 
aufweisen: • Transformation eines SAP ECC Systems auf SAP S/4HANA • Das System, 
welches transformiert wurde, muss mindestens folgende Module enthal-ten haben (FI, CO, 
MM, SD), • Transformationsstrategie und Migrationsansatz: Selektive Greenfield oder 
Greenfield-Implementierung Die Referenzen müssen mindestens folgende Angaben enthalten: 
• Name des Auftraggebers, sowie den Ort der Leistungserbringung • Beschreibung von 
Zielbild, Vorgehensweise und eingesetzten Methoden • Angabe zur Projektgröße (Anzahl SAP-
Nutzer, Module, Projektlaufzeit) • Darstellung der durchgeführten Datenmigration, inkl. 
eingesetzter Tools (z. B. SAP Migration Cockpit, CVI-Umstellung) 4. SAP-Partnerstatus: Zur 
größtmöglichen Sicherstellung zukunftsweisender Lösungen und Gewährleistung best-
möglicher Unterstützung muss der Bieter über den SAP-Partnerstatus Gold bzw. SAP 
Competency Level Advanced im zutreffenden Bereich verfügen. Nachweis durch ein gültiges 
Zertifikat. Los 2b UMG: konnte hier nicht mehr aufgeführt werden, siehe Unterlage zum 
Teilnahmewettbewerb Punkt 6.3.4.3

Kriterju: Proporzjon ta' subkontrattar
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Nachauftragnehmer sind mit Teilnahmeantragsabgabe 
zu benennen
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Kriterju: Sigurtà tal-informazzjoni
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Eigenerklärung, dass das Unternehmen die Einhaltung 
des Bundesdatenschutzgesetzes und des Landesdatenschutzgesetzes M-V und der EU-
Datenschutzgrundverordnung (DSGVO) zusichert.

Kriterju: Assigurazzjoni ta' indennità għar-riskji professjonali
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Nachweis zur entsprechenden 
Betriebshaftpflichtversicherungsdeckung durch Vorlage der aktuellen Police (in Kopie) bzw. 
Versicherungsbestätigung mit Angabe der De-ckungssummen. Alternativ genügt die 
Eigenerklärung, dass im Auftragsfalle eine ent-sprechende Versicherung in dieser Höhe 
abgeschlossen wird.

Kriterju: Volum ta' negozju annwali ġenerali
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Der Bieter weist durch eine Eigenerklärung für alle Lose 
den jährlichen Gesamtumsatz seines Unternehmens sowie für die Lose 1 und 2a den Umsatz 
bezüglich der besonderen Leistungsart (SAP S/4HANA Transformation), jeweils bezogen auf 
die letzten drei Ge-schäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nach. Für 
Los 2b, ist der Umsatz bezüglich der besonderen Leistungsart (Konzeptionierung und 
Implementierung der ISH-Nachfolgelösung), jeweils bezogen auf die letzten drei 
Geschäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nachzuweisen.

Kriterju: Volum ta' negozju annwali speċifiku
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Der Bieter weist durch eine Eigenerklärung für alle Lose 
den jährlichen Gesamtumsatz seines Unternehmens sowie für die Lose 1 und 2a den Umsatz 
bezüglich der besonderen Leistungsart (SAP S/4HANA Transformation), jeweils bezogen auf 
die letzten drei Ge-schäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nach. Für 
Los 2b, ist der Umsatz bezüglich der besonderen Leistungsart (Konzeptionierung und 
Implementierung der ISH-Nachfolgelösung), jeweils bezogen auf die letzten drei 
Geschäftsjahre (sofern entsprechende Angaben verfügbar sind), nachzuweisen.

Kriterju: Reġistrazzjoni f'reġistru tal-kummerċ
Deskrizzjoni tal-kriterju ta' selezzjoni: Eigenerklärung über die Verpflichtung zur Eintragung in 
ein Handels- oder Berufsregister; bei bestehender Verpflichtung unter Angabe der HR-
Nummer.
Informazzjoni dwar it-tieni stadju ta’ proċedura b’żewġ stadji: 
Numru minimu ta’ kandidati li għandhom jiġu mistiedna għat-tieni stadju tal-proċedura: 5
Il-proċedura se ssir fi stadji suċċessivi. F’kull stadju, xi parteċipanti jistgħu jiġu eliminati

5.1.10.  Kriterji tal-għoti
Kriterju: 
Tip: Kwalità
Isem: Anforderungen an die Leistung
Deskrizzjoni: Punktebewertung
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
Numru tal-kriterju għall-għoti: 50
Kriterju: 
Tip: Prezz
Isem: Preis
Deskrizzjoni: Preis
Kategorija tal-kriterju tal-għoti piż: Fattur ta’ ponderazzjoni (persentaġġ, eżatt)
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Numru tal-kriterju għall-għoti: 50

5.1.11.  Dokumenti tal-akkwist
Lingwi li bihom id-dokumenti tal-akkwist huma disponibbli uffiċjalment: Ġermaniż
Indirizz tad-dokumenti tal-akkwist: https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer
/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-
2f14ce851025162e

5.1.12.  Termini tal-akkwist
Termini tas-sottomissjoni: 
Sottomissjoni elettronika: Permessa
Indirizz għas-sottomissjoni: http://www.vergabemarktplatz-mv.de
Lingwi li bihom jistgħu jiġu sottomessi offerti jew talbiet għall-parteċipazzjoni: Ġermaniż
Katalogu elettroniku: Mhux permessa
Varjanti: Permessa
L-offerenti jistgħu jitfgħu aktar minn offerta waħda: Mhux permessa
Skadenza biex jintlaqgħu t-talbiet għall-parteċipazzjoni: 06/07/2026 10:00:00 (UTC+02:00) Ħin 
tal-Ewropa tal-Lvant, Ħin tas-sajf tal-Ewropa Ċentrali
Informazzjoni li tista’ tiġi ssupplimentata wara l-iskadenza għas-sottomissjoni: 
Fid-diskrezzjoni tax-xerrej, id-dokumenti kollha neqsin relatati mal-offerent jistgħu jiġu 
ppreżentati aktar tard.
Informazzjoni addizzjonali: Die Auftraggeberin behält sich vor, nicht mit dem Teilnahmeantrag 
oder Angebot eingereichte Erklärungen und Nachweise, nach eigenem Ermessen mit einer 
angemessenen Nachfrist, nachzufordern. Ein Anspruch auf Nachforderung für die Bewerber / 
Bieter besteht nicht.
Termini tal-kuntratt: 
L-eżekuzzjoni tal-kuntratt għandha titwettaq fil-qafas ta’ programmi ta’ impjiegi protetti: Le
Fatturazzjoni elettronika: Permessa
Se tintuża l-ordni elettronika: le
Se jintuża l-pagament elettroniku: le

5.1.15.  Tekniki
Ftehim qafas: 
Ebda ftehim ta' qafas
Informazzjoni dwar is-sistema dinamika tax-xiri: 
Ebda sistema dinamika ta’ xiri

5.1.16.  Aktar informazzjoni, medjazzjoni u rieżami
Organizzazzjoni tar-rieżami: Vergabekammern beim Ministerium für Wirtschaft, Infrastruktur, 
Tourismus und Arbeit Mecklenburg-Vorpommern
Informazzjoni dwar l-iskadenzi tar-rieżami: Innerhalb von 15 Kalendertagen nach Eingang der 
Mitteilung des Auftraggebers, einer Rüge nicht abhelfen zu wollen, kann ein 
Nachprüfverfahren bei der Vergabekammer beantragt werden (§ 160 Abs. 3 Nr. 4 GWB). Auf 
die Wirksamkeit der Fristen gemäß § 160 Absatz 3 Nr. 1-4 GWB wird hingewiesen.
Organizzazzjoni li tipprovdi informazzjoni addizzjonali dwar il-proċedura tal-akkwist: 
Universitätsmedizin Rostock
Organizzazzjoni li tirċievi t-talbiet għall-parteċipazzjoni: Universitätsmedizin Rostock

8. Organizzazzjonijiet

8.1.  ORG-7001

https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
https://www.vergabemarktplatz-mv.de/NetServer/TenderingProcedureDetails?function=_Details&TenderOID=54321-Tender-19e917793f4-2f14ce851025162e
http://www.vergabemarktplatz-mv.de
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Isem uffiċjali: Universitätsmedizin Rostock
Numru tar-reġistrazzjoni: DE246101670
Indirizz postali: Rembrandtstraße 17a/b
Belt: Rostock
Kodiċi postali: 18057
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Rostock, Kreisfreie Stadt (DE803)
Pajjiż: Il-Ġermanja
Email: vergabestelle@med.uni-rostock.de
Telefown: 0381-494 5309
Rwoli ta’ din l-organizzazzjoni: 
Xerrej
Organizzazzjoni li tipprovdi informazzjoni addizzjonali dwar il-proċedura tal-akkwist
Organizzazzjoni li tirċievi t-talbiet għall-parteċipazzjoni

8.1.  ORG-7004
Isem uffiċjali: Vergabekammern beim Ministerium für Wirtschaft, Infrastruktur, Tourismus und 
Arbeit Mecklenburg-Vorpommern
Numru tar-reġistrazzjoni: k.A.
Indirizz postali: Johannes-Stelling Straße 14
Belt: Schwerin
Kodiċi postali: 19053
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Schwerin, Kreisfreie Stadt (DE804)
Pajjiż: Il-Ġermanja
Email: vergabekammer@wm.mv-regierung.de
Telefown: +49 385588-15164
Fax: +49 385588485-15817
Indirizz tal-internet: https://www.mv-regierung.de
Rwoli ta’ din l-organizzazzjoni: 
Organizzazzjoni tar-rieżami

8.1.  ORG-7005
Isem uffiċjali: Datenservice Öffentlicher Einkauf (in Verantwortung des Beschaffungsamts des 
BMI)
Numru tar-reġistrazzjoni: 0204:994-DOEVD-83
Belt: Bonn
Kodiċi postali: 53119
Sottodiviżjoni tal-pajjiż (NUTS): Bonn, Kreisfreie Stadt (DEA22)
Pajjiż: Il-Ġermanja
Email: noreply.esender_hub@bescha.bund.de
Telefown: +49228996100
Rwoli ta’ din l-organizzazzjoni: 
TED eSender

Informazzjoni dwar l-avviż

Identifikatur/verżjoni tal-avviż: b6ae5d35-4578-4cdc-910b-2b0266dd5d70  -  01
Tip ta’ formola: Kompetizzjoni
Tip ta’ avviż: Avviż tal-kuntratt jew tal-konċessjoni – reġim standard
Sottotip tal-avviż: 16

mailto:vergabestelle@med.uni-rostock.de
mailto:vergabekammer@wm.mv-regierung.de
https://www.mv-regierung.de
mailto:noreply.esender_hub@bescha.bund.de
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Data ta’ meta ntbagħat l-avviż: 04/06/2026 10:36:36 (UTC+02:00) Ħin tal-Ewropa tal-Lvant, 
Ħin tas-sajf tal-Ewropa Ċentrali
Lingwi li bihom dan l-avviż huwa disponibbli uffiċjalment: Ġermaniż
Numru tal-pubblikazzjoni tal-avviż: 387741-2026
Numru tal-ħarġa tal-ĠU S: 107/2026
Data tal-pubblikazzjoni: 05/06/2026
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